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Persönliche
Versicherungsberatung —
aus deiner Praxis.
privadent berät deine Patienten unabhängig und vermittelt Zusatz-

versicherungen, die exakt auf die Behandlungen in deiner Praxis abgestimmt

sind. Ohne Verkaufsdruck. Ohne Mehraufwand für dein Team.

 Datenschutz first  Beratung kostenlos  Unabhängig & ergebnisoffen

W A S  I S T  P R I V A D E N T ?

Unabhängige Beratung, kein Verkauf.
privadent ist ein unabhängiger Versicherungsmakler —

spezialisiert auf Zahnzusatz. Wir verkaufen nichts selbst,

sondern beraten und vermitteln im Sinne des Patienten.

Wir greifen auf 150+ Tarife zu und finden den, der zu Behandlung

& Lebenssituation passt.

1 SCHRIT T 1  ·  INTERES SE BEKUNDEN Egal ob aktiv in der Praxisaufnahme oder bequem von zu Hause im Anamnese-Flow

— beide Wege landen in derselben Beratung.

Zwei Wege, wie deine Patienten ihr Interesse äußern.

2 SCHRIT T 2 ·  EINWILLIGUNG &  ANGEBOT privadent übernimmt ab hier alle Schritte — persönlich, kostenfrei und ohne

Verpflichtung für den Patienten.

Nach dem Interesse: so geht es weiter.

 

Was deine Praxis davon hat.



Schnellere Umsetzung von HKPs.

Zusatzversicherte Patienten entscheiden sich schneller

für die empfohlene Behandlung — und seltener kommt es

zu Rückfragen.



Zuzahlerleistungen werden
selbstverständlich.

Patienten wählen hochwertige Behandlungen, wenn die

Versicherung die Mehrkosten zuverlässig übernimmt.



Moderne Zahnmedizin bleibt finanzierbar.

Damit du so behandeln kannst, wie du es für richtig hältst

— ohne Kompromisse bei der Erstattung.

Häufige Fragen.

 Wie wird mit Patientendaten umgegangen?

Datenschutz hat höchste Priorität. Kontaktdaten werden ausschließlich bei aktivem

Interesse übermittelt.

 Hat die Teilnahme Einfluss auf die Behandlung?

Nein. Qualität und Beratung bleiben immer gleich — unabhängig von der Teilnahme.

 Entstehen Kosten für Patienten?

Nein. Die Beratung durch privadent ist vollständig kostenlos — für den Patienten entstehen

keinerlei Kosten.

 Was hat Nelly mit privadent zu tun?

privadent ist Teil von Nelly. Beide bieten gemeinsam den bestmöglichen Service für Praxen

und Patienten.

 Darf die Praxis Versicherungen empfehlen oder beraten?

Nein — eine Zahnarztpraxis darf weder zu Versicherungen beraten noch konkrete Tarife empfehlen. Genau das übernimmt privadent als unabhängiger Versicherungsmakler. Die Praxis erfüllt

damit zugleich ihre wirtschaftliche Aufklärungspflicht — Patienten über mögliche Mehrkosten und Finanzierungswege zu informieren.

A W E G  1  IN DER PRAXIS

Direkt aus deinem PVS.

Beim Aufruf eines Patienten erscheint privadent direkt im Praxisverwaltungssystem.

Dein Team sieht den Versicherungsstatus und kann mit einem Klick Interesse

signalisieren — ohne Programmwechsel.

B W E G  2  I M AN AMN ESE-F LOW

Bequem von zu Hause.

Im digitalen Anamnese-Bogen (z. B. via Nelly) bekundet der Patient vor dem Termin

Interesse und willigt direkt ein. Die Praxis muss nichts anstoßen.



0 1  ·  E r s t i n f o r m a t i o n

Information per E-Mail, WhatsApp oder SMS.

privadent meldet sich beim Patienten auf dem bevorzugten

Kanal mit allen Infos zur passenden Zusatzversicherung.



0 2  ·  B e r a t u n g

Persönliche Beratung.

Bei Bedarf — schriftlich oder telefonisch. Immer

ergebnisoffen, nie verkäuferisch.



0 3  ·  Ve r m i t t l u n g

Maßgeschneiderte Versicherung.

Bei Interesse vermittelt privadent eine Zusatzversicherung,

die exakt zum aktuellen Zahnstatus und der Gesundheit des

Patienten passt.


