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Personliche

Versicherunasberatung —

aus deiner Praxis.

privadent berat deine Patienten unabhangig und vermittelt Zusatz-
versicherungen, die exakt auf die Behandlungen in deiner Praxis abgestimmt
sind. Ohne Verkaufsdruck. Ohne Mehraufwand fur dein Team.

@ Datenschutz first € Beratung kostenlos

@ SCHRITT 1. INTERESSE BEKUNDEN

% Unabhangig & ergebnisoffen

ONE-PAGER PRAXEN ® 2026

WAS IST PRIVADENT?
Unabhéngige Beratung, kein Verkauf.

privadent ist ein unabhéngiger Versicherungsmakler —
spezialisiert auf Zahnzusatz. Wir verkaufen nichts selbst,
sondern beraten und vermitteln im Sinne des Patienten.

Wir greifen auf 150+ Tarife zu und finden den, der zu Behandlung
& Lebenssituation passt.

Egal ob aktiv in der Praxisaufnahme oder bequem von zu Hause im Anamnese-Flow
— beide Wege landen in derselben Beratung.

Zwei Wege, wie deine Patienten ihr /nieresse auBern.
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O wec1 1 IN DER PRAXIS

Direkt aus deinem PVS.

Beim Aufruf eines Patienten erscheint privadent direkt im Praxisverwaltungssystem.
Dein Team sieht den Versicherungsstatus und kann mit einem Klick Interesse
signalisieren — ohne Programmwechsel.
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© SCHRITT 2 - EINWILLIGUNG & ANGEBOT

Nach dem Interesse: so geht es wviter.

LI -]

® 01- Erstinformation ® 02 - Beratung

Information per E-Mail, WhatsApp oder SMS.

privadent meldet sich beim Patienten auf dem bevorzugten
Kanal mit allen Infos zur passenden Zusatzversicherung

Was deine Praxis davon hat.

b4 *

Schnellere Umsetzung von HKPs.

Zusatzversicherte Patienten entscheiden sich schneller
flr die empfohlene Behandlung — und seltener kommt es
zu RUckfragen.

Haufige Fragen.

£ Wie wird mit Patientendaten umgegangen?

Datenschutz hat hochste Prioritat. Kontaktdaten werden ausschlieBlich bei aktivem
Interesse Ubermittelt.

@ Entstehen Kosten fiir Patienten?

Nein. Die Beratung durch privadent ist vollstandig kostenlos — fir den Patienten entstehen

keinerlei Kosten.

5o Darf die Praxis Versicherungen empfehlen oder beraten?

Personliche Beratung.
Bei Bedarf — schriftlich oder telefonisch. Immer
ergebnisoffen, nie verkauferisch.

Zuzahlerleistungen werden
selbstverstéandlich.

Patienten wahlen hochwertige Behandlungen, wenn die
Versicherung die Mehrkosten zuverlassig Gbernimmt.

0 WEG 2 A IM ANAMNESE-FLOW

Bequem von zu Hause.

Im digitalen Anamnese-Bogen (z. B. via Nelly) bekundet der Patient vor dem Termin
Interesse und willigt direkt ein. Die Praxis muss nichts anstoBen.

privadent Ubernimmt ab hier alle Schritte — personlich, kostenfrei und ohne
Verpflichtung fur den Patienten.

® 03 - Vermittlung
MaBgeschneiderte Versicherung.

Bei Interesse vermittelt privadent eine Zusatzversicherung,
die exakt zum aktuellen Zahnstatus und der Gesundheit des
Patienten passt.

Moderne Zahnmedizin bleibt finanzierbar.

Damit du so behandeln kannst, wie du es fur richtig haltst
— ohne Kompromisse bei der Erstattung.

Qs Hatdie Teilnahme Einfluss auf die Behandlung?

Nein. Qualitat und Beratung bleiben immer gleich — unabhéngig von der Teilnahme.

Was hat Nelly mit privadent zu tun?

privadent ist Teil von Nelly. Beide bieten gemeinsam den bestmdglichen Service fiir Praxen
und Patienten.

Nein — eine Zahnarztpraxis darf weder zu Versicherungen beraten noch konkrete Tarife empfehlen. Genau das Ubernimmt privadent als unabhéngiger Versicherungsmakler. Die Praxis erfullt
damit zugleich ihre wirtschaftliche Aufklarungspflicht — Patienten Uber mégliche Mehrkosten und Finanzierungswege zu informieren.



